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ЭКОНОМIИКА. СОЦИАЛКА 

. . 

с:с:&еседка в,·коРо&ке>> 
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Шаr к ycnexy. Ка к 24-летн и.й ._и·н.женер из тома ро.вк_и 
построил бйзне·d,на беседках 

·Ольга Казакова

8 В эпоху, коr.ца успех 
часто измеряется коnи­
чеством ·подписчиков в 
социаnьнь1х сетях, путь 

. Ивана Юрченко из Тома­
ровки выrnядит как что-то 
выбивающееся из при­
вычной картинь1. В свои 
24 rода· этот моnодой че­
nовек с дипnомом инже­
нера-строитеnя уже _ycnen 
примерить роnи пасечни-
к�, изrотовитеnя икон, и, 
наконец, создатеnя высо­
котехноnоrичных сбор­
ны� конструкций . 

Всё началось со случайного 
rюру:чени5;1. Помогая родствен­
никулеревозить ульи, Иван за� 
горелся идеей заняться ·пче­
ловодством._ Решил рискнуть и 
оформил сqциальный контракт, 
чтобь1 заняться производством 
мёда. Со временем увлечение 
переросл.о из разряда работы 
в хобби. Поиск нового занятия 
привёл его в столярную ма­
стерскую, которая сначала рас­

dJ Весь процесс изготовления беседки проходит под строгим контролем бизне�мена. / Фото: о. Кдздковд

г:�олагалась в гараже площадью можно было отправить в любой 
24 квадратных метра. Первь,1м уголок страны? Так родилась 
выз0вом для молодого пред- концепция <<беседки в коробке». 
принимателя _ст�ло изготовле- Полгода назад ГiеJ)вая партия� 
ни§ икон. отправилась на маркетплейс, и 

од-нако, Rаботая на станке результат превзошёл все ожи-
. с ЧПУ, Иван столкнулся с Г[lав- дания. _ 
ной проблемой этого ремес- -И как попёрло!-с улыбкой 
ла -'- большими рисками из-за подытожил Иван. 
непредсказуемости материала. Заказы посыпались_ из 

- У любого мебельного щита, • Москвы; Санкт-Петербурга и
даже если он визуально хоро- са _мых дальних уголков Сибири. 
шего качества, при обработке Секрет успеха оказался прост. 
п.од первыми слоями древеси·- Клиент получает коробку весом 
НЫ lv10ЖeT QКа�аТЬСЯ СУЧОК, КО" • ОТ 60 ДО 80 КГ (в·заВИСИ­
ТОрЫЙ-НеудаЧНО может попасть мости от размера 
на лик святого. И получае,:ся, что беседки}, внутри 
результат 20-часовой работы которой нахо­
идёт насмарку, - сетует молодой дится всё не-
.предприниматель. обходимое 

Решение нашлось в техноло- для сборки: 
_гиях. Его товарищ предложил г о т  о в ьi е 
'лить иконы из мрамора. !у1ра- д е т  а л  и ' 
морная пыль в соединении с крепёж и 
пласт.ификатором даёт очень и н  ст р у к ­
детализированный результат. ц и я . н е 

- Мы полгода разбирались нуж,но быть
в э,:ой технологии, много чего !:Jрофессио­
перепробовали. Мой друг ос- нал-ьным стро­
ваивал литьё из мрам:0ра, а я ителем или тра­
учился делать красивые рамки т и т ь  в р емя н а  
из дерева, экспериментируя с поездки п о  магази-
составом покрытия и цветом. нам. Открыл, собрал, закрепил 

Дело пошло, из гаража Иван - и наслаждайся отдыхом на
в .месте со своими станками пе- свежем воздУХе. Все элементы 
реехс1л в арендованный цех. Но отшлифованы и покрыты-;,а­
рынок оказался кап·ризен, спрос щитн ы м с·ьставом на основе 

_ на иконы пошёл на спад, и встал натуральных масел, гарантиру­
вопрос выживания бизнеса. И ющим отсутствие необхсщимо� 
тут знакомаs:� попросила изго- сти в обслуживании на протя­
товить что-нибудь для детской жении 5-7 лет. 
площадки. Иван предложил - Это экологично и удобно, -
спроектировать беседку, про- поясняет инженер-строитель, 
стую, но функциональную: Эта . - когда дерево беседки будет 
беседка до сих пор радуе:r жи- нуждаться в покрас�е, надо 
телей Кустового, где её и уст.а-_ просто купить масло; нанести 
-новили. 

• 
. • его на дерево губкой - и бесед-

Этот проект мЬг бы остат·ь·ся, ка сн_ова как.новая. 
единичным, если бы·не острая· Планируя изначально вы­
необходимость платить- за -пускать две беседки в день, 
аренду цеха.Именно здесь сра- цех Ивана сегодня произво­
ботала предпринимательская • ди·т уже пять-шесть, чтобы 
интуиция. А что, если упаковать· удовлетворить .ажиотажный 
эту конструкцию так, чтобы её спрос.Помогают ему друзья-

dJ В столярном цехе большую помощь молодому предпринимателю 
оказывают друзья-студенты. / Фото: о. КАЗдковд 

студенты самых разных спе­
циальностей - от ветерина-
ров до сварщиков, ст:авшие 
униве-рсальными подмасте­
рья-ми в механизированном 
производстве. 

Доску Ив<1Н закупает в Ар­
хангельской обл?сти, так как 
качество северной древесины 

гораздо л1чше местной. Кроме 
того, он постоянно пытается оп­
тимизировать производство, 
выстраивает производствен­
ную цепочку так; Ч'Гобы было 
комфортнее работать. Хочет 
автоматизировать линию про­
извсщства, дабы-обходиться 
минимальным.,крличеством. 
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• рабочих рук.Для этого задумы­
вается о приобретении новых
станкdв, в том числе и ла·зера
ных,.для работы с металлом.

Ну а среди имеющихся сто­
лярных аппара�:ов наш герой
особенне> дорожит и восхища­
ется 70-летним строгальным
станком. . 

• 

--Это неубиваемый с:;оветский 
«монстр» 1955 года выпуска, -­
указывает инженер на боль­
шую, оrл�чно сохранившуюся
машину. - Здесь 3 тонны чугуна,
поэтому слоrv,ать его практиче­
ски невозможно! 

О
1
казалось, что это ОДИН из

последних С:Танков, которые в
советскQе вре:Мя выпускались
по немецки_мтехнологиям 45-го 
года. Для, его настройки Ивану
приш.гiьсь "разыскать главного
инженер;:� старейшего ставре­
польского станкостроительно­
го завода «Красный металлиq»,
на котором аппарат был про­
изведён и который закрылся
в 2000 году. Сегодня эта чугун­
ная ма_шина - особая гордость
и даже достопри.мечательность 
цеха.

Рассказывая о своей ма­
стерской, Иван светился так,
будто представлял нам не
пыльный столярный цех, а шис 

карный особняк. При этом наш
сапожник оказался сам пока
без сапог - беседку лично для
себя он _ещё не собрал. Но со­
общил, что уже готовит землю
под строительство дома, рядом 
с; которым- обязательно будет
стоять самая красивi:}я.в ·то�
�аровке,.а.тои в области, бе­
седка.

За спиной у этого томаров­
ского парня стоит надёжный
тыл - семья' и братья, которь!е
поддержива19т и-помогают во
всём. Свой рабочий день в цехе
Иван описывает коротко: 

- Пришёп на рабо� - и по0 

неслось!
В планах у него ..,. пережить

этот сезон и выдохнуть. При
этом, несмотря .на большую за­
груженность, он наслаждается
каждым днём,_ проведённым в
цехе:

- s::I кайфую каждый день!
Последние tри года я этим
живу. Прось'1паюсь с мыслями
о своём деле и засыпаю с ними
же. С увеличением производ­
ства появляется больше дел,
идей и планов, они захватыва­
ют, и ты живёшь Окрылённый
тем, что·делаешь.

От одного взгляда на этого
улыбчивого парня невольно
заряжаешься его неиссякае­
мой энергией и позитивом.
Его глаза горят, а сам он словно 
светится изнутри от счастья,
когда рассказывает о своём
деле. Молодой предпринима­
тель не гонится за сверхпри­
былью и н� пытается кому-то
что-то доказать, он получает
удовлетворение не только от
результата работы, но и -от
самого процесса. А успех в вы­
бранном направлении он объ­
ясняет просто, но очень ёмко:
«� не мо_rу сидеть на -месте!»
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